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107學年甄選入學

備考指南

本系甄選入學成績計算方式為：統測成績20%；實作成績80%。

實作題目共計三題，現場抽籤抽取一題並請同學現場口述答案。

實作評分標準：學習潛力（50%）、表達能力（50%）。

以下為實作題目以及參考解答，歡迎同學們通過自己查詢資料提出

新穎獨到的見解。

 107學年度本系即將增設兩大全新課程模組，未來新生有機會學習到

與以下三大主題相關的最新、最酷的專業課程！





基於租稅公平性考量，財政部根據具體情況將「網路拍賣」行為區分為兩種情況分
別處理。

第一種情況最常見，多為所謂的「業餘賣家」，即如果網路賣家是透過拍賣網站出
售自己 使用過後的二手商品，或買來尚未使用就因為不適用而透過拍賣網站出售，
或他人贈送的物品，自己認為不實用透過拍賣網站出售，均不屬於必須課稅的範圍。

第二種情況屬於所謂的「職業賣家」，即財政部規定以營利為目的、採進、銷貨方
式經營，透過網路銷售貨物或勞務者，必須依法課徵營業稅，所以如果網路賣家所
銷售的二手商品，是透過各種管道收購而來，利用賺取差價作為利潤者，就符合上
面的課稅構成要件，也就是說這種行為必須課稅。

問題一參考答案





針對台灣小資族的特點，其理財規劃需要特別注意以下五個原則或步驟。

 第一步，回顧自己的資產狀況，包括存量資產和未來收入及支出的預期，
知道自己有多少財可以理，這是最基本的前提。

 第二，理清自己的理財目標，知道自己想要幹什麼，有什麼樣的生活目標
和理財目標，這個目標是一個量化的目標，需要具體的金額和時間。

問題二參考答案



 第三，清楚自己的風險偏好，不要做不考慮任何客觀情況的風險偏好的假設，例
如，有的人因為自己偏好於風險較大的投資工具，把錢全部都放在股市裡，而沒
有考慮到他有父母、子女，沒有考慮到家庭責任，這個時候他的風險偏好偏離了
他能夠承受的範圍。

 第四，做戰略性的資產分配，根據前面的資料決定如何分佈個人或家庭資產，調
整現金流以便達到目標或修改不切實際的理財目標，比如，有多少錢進行儲蓄，
用多少錢購買基金，用多少錢購買保險等。在做好了這個資產分配的工作後，然
後才是投資操作層面，進行具體的投資品種和投資時機的選擇。

 第五，做績效的跟蹤，市場是變化的，我們每個人的財務狀況和未來的收支水平
也在不斷的變化，我們應該做一個投資績效的回顧，不斷調整理財規劃，這樣才
能更好的實現財務安全、資產增值和財務自由的境界。





問題三參考答案

總體來說共有四大優點。

 1.減少購買的猶豫
等待是折磨人的，傳統零售業的消費者到櫃檯結帳，常常必須忍耐一長串的排隊隊
伍，使得耐心漸失：為了買一瓶牛奶，竟然要等20分鐘。有些人可能因此放棄找下
一家，這對商家來說可不是好消息，結帳的等待時間越長，消費者越有可能想東想
西，除了沒耐心以外，可能使當下購買的欲望逐漸消失。行動支付讓商家隨時準備
好迎接客戶付款，並提供高效率、簡單便捷的購物體驗，消費者無論在何時何地，
只要心動想買的一瞬間，就可以快速下單。



 2.提供客戶最想要的
許多行動支付供應商都會附上分析客戶購買模式和行銷活動的功能，提供給廠商當
銷售參考。有了行動支付，小廠商可以依據客戶的歷史購買紀錄，寄發行銷短信或
郵件，用最低成本創造高效益，就像在馬兒頭上綁著胡蘿蔔，吸引物件放對，目標
立刻上鉤。利用中心價格，並依據客戶的購買習慣設計促銷優惠，絕對能讓你投入
的時間和精力事半功倍。

 3.有效建立忠實顧客
根據SCORE最近的調查，小企業吸引一個新客戶的成本，相當於培養一位老客戶所花
成本的七倍。82%的小企業表示，建立會員忠誠度對業績成長至關重要，事實上，培
養忠實顧客的重要性早已不是加分效果，而是必要做為。看看Media Planet的數據
如何表現激烈的會員忠誠度競爭：每個客戶平均擁有13個會員資格，而其中有被活
躍使用的卻不到一半。不過別擔心，行動支付能幫小企業跨越這道障礙。從客戶的
角度來看，使用便利性是會員忠誠競爭中最關鍵的勝出因素，行動支付供應商可以
授權企業將會員制和行動支付結合，例如：當客戶使用行動支付便可以累積點數，
到達一定額度後就可以兌換成行動支付的優惠券。



不論你是和小企業或大型零售商競爭，請記得行動支付不僅僅是一個銷售統計系統，
它對銷售量、品牌價值以及客戶的購買體驗都有顯著影響。

 4.用最小預算創造品牌價值
SCORE研究「客戶對零售商的購買經驗」後發現，70%的客戶嚮往擁有正向積極的購
物體驗。行動支付幫助廠商了解客戶的生活，更重要的是，讓廠商參與其中。

資策會的資料顯示，台灣智慧型手機普及率已達73%，我們平均每天花197分鐘使用
智慧型手機，顯示行動裝置在客戶生活中佔據非常重要的一部份。隨著消費者對行
動裝置的依賴性提高，廠商必須與時俱進。

不論你是和小企業或大型零售商競爭，請記得行動支付不僅僅是一個銷售統計系統，
它對銷售量、品牌價值以及客戶的購買體驗都有顯著影響。



起薪我更高
畢業即白領，社會地位高
平均起薪30K以上

三年可畢業
省下一年時間，青春無價
省下一年學雜費，生活費，
至少20萬
早賺一年錢，多賺40＋萬
早卡一年位，更早獲升職

課程最流行
青年創業，風頭正健
雲端科技，職場最夯

升學機會大
台大企管GMBA
政大財經所
中原企管所

證照更專業
核心課程全面證照導向
考前免費輔導
專業證照皆為政府或財
團法人頒發

快樂學習，笑傲職場
就是與眾不同
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